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Szanowni Panstwo,

oddajemy w Panstwa rece folder z prezentacjg
sprawdzonego pomystu na biznes, jakim jest
wspotpraca z Superpolisg Ubezpieczenia, jedna
z najszybciej rozwijajacych sie multiagencji
w Polsce. Na kolejnych stronach przedsta-
wiamy udogodnienia dla naszych Partnerdw
i ttumaczymy, w jaki sposdb pracujemy na
wspadlny sukces.

Dzieki dostepowi do internetu konsumenci
wyrobili w sobie nawyk poréwnywania
ubezpieczen. Wcigz jednak najchetniej kupuja
polisy u doradcow, z ktérymi mogg sie spotkac
i porozmawia¢ o swoich potrzebach. Oba te
elementy sprawiajg, ze umacnia sie rola
multiagencji oferujgcych sprawne poréwnanie
ofert wielu ubezpieczycieli. Klient otrzymuje
dzieki nim dostep do petnej oferty rynku,
zyskuje na czasie oraz kupuje produkt
dopasowany do swoich potrzeb i mozliwosci
finansowych.

Wyrdznikiem Superpolisy sa nowoczesne
rozwigzania informatyczne, utatwiajgce
poréwnanie i sprzedaz ubezpieczen. Dzieki
temu prowizje po sfinalizowanych transakcjach
rozliczajg sie automatycznie, wiec jedynym
zadaniem naszych Partneréw jest obstuga
klientow. Przejrzysty i sprawny system |IT
poprawia jakos¢ i wydajnos¢ pracy Agentow
oraz pozytywnie wptywa na zadowolenie
klientow.

Chetnie dzielimy sie wiedzg. Nasi Partnerzy
biorg udziat w systemie bezptatnych szkolen.
Na co dzien majg do dyspozycji regionalnych
menadzeréw Superpolisy oraz infolinie, ktdra
zapewnia kompleksowa pomoc ekspertow.

Oferujemy swobode wyboru jednego z trzech
rodzajow wspotpracy w ramach gotowego
modelu biznesowego. Te elastyczne warunki
s3 nasza propozycja skutecznego, opartego na
partnerstwie, dziatania razem z Panstwem.

Zapraszamy do wspotpracy!
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Kim jestesmy

superpolisa

Superpolisa Ubezpieczenia to rozpozna-
walna marka i sprawdzony sposéb na
dochodowy biznes.

Jestesmy czescig Grupy MAK, ktéra w 2019
roku odnotowata tgczng wartos¢ ulokowa-
nych sktadek powyzej 1 mld ztotych.

Nasz zespdt tworzy grono ekspertdow
z wieloletnim doswiadczeniem branzowym.
Dzieki posiadanej wiedzy oraz prowadzonym
na biezgco analizom, regularnie pojawiamy
sie w mediach w roli komentatora rynku.

Zajmujemy sie doradztwem i sprzedazga pro-
duktow ubezpieczeniowych najwiekszych
towarzystw dziatajacych na terenie Polski.

Zapewniamy dostep do ofert 30 réznych
firm, takich jak PZU, Warta, ERGO Hestia,
Allianz, Wiener czy Link4.

Pomagamy w wyborze i zakupie szerokiej
gamy ubezpieczen - od komunikacyjnych
poprzez turystyczne, majgtkowe, zyciowe
dla klientéw indywidualnych az po produkty
dedykowane podmiotom gospodarczym.
Zapewniamy profesjonalng i merytoryczna
pomoc rowniez w przypadku nietypowych
i bardziej wymagajacych rodzajow ochrony.

Wybrang polise mozna kupi¢ w jednej
z ponad 300 placdwek zlokalizowanych we
wszystkich wojewddztwach.

Superpolisa w liczbach

100

oddziatéw
franczyzowych
i wtasnych

200

placéowek
partnerskich

3000 30 160

agentow towarzystw produktow
wspotpracujacych w jednym ubezpieczeniowych
miejscu



Trzy modele wspdtpracy

Istotag naszej dziatalnosci
jest franczyzowo-partnerski
model biznesowy.

Proponujemy:

otwarcie wytacznej placowki franczyzo-
wej, wdrozenie naszej oferty do
prowadzonego juz biznesu, rozpoczecie
dziatan jako niezalezny doradca.

Wyrdznia nas elastycznosc.

Nasi Partnerzy samodzielnie decydujg
o warunkach wspodtpracy - dopasowujg
je do wtasnego pomystu na rozwdj
zawodowy w branzy ubezpieczeniowej.

Korzysci ze wspodtpracy z nami,
niezaleznie od wybranego
modelu biznesowego:

* polisa OC multiagenta oraz rejestracja
w towarzystwach ubezpieczeniowych,

* dostep do przejrzystego systemu
transakcyjno-rozliczeniowego,

» szerokie wsparcie merytoryczne na
temat prowadzenia biznesu (pakiet
szkolen, doradztwo  sprzedazowe,
poradniki, dedykowana infolinia),

» dostep do materiatéw reklamowych,
* mozliwos$¢ rozwoju osobistego,

* brak narzuconych przez towarzystwa
ubezpieczeniowe plandw sprzedazo-
wych,

« kompleksowa opieka Regionalnego
Dyrektora Superpolisy.
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Franczyza

Model wspodtpracy przeznaczony dla osob
zdecydowanych prowadzi¢ wtasny biznes
na zasadach franczyzy. Zaktada otwarcie
wytacznej placdwki Superpolisy w samo-
dzielnie wybranym lokalu stacjonarnym,
moze to bydé réwniez wyspa lub stoisko
w galerii handlowej.

Franczyzobiorca otrzymuje wsparcie m.in.
w postaci dofinansowania (do 10 tys. zt),
dzieki ktéremu nie musi inwestowac wtasnych
pieniedzy w zakup oznakowania i umeblowa-
nia lokalu.
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Partner

Wariant skierowany do dysponujgcych
lokalem agentow ubezpieczeniowych lub
0sdb dziatajacych w innych branzach (np.
posrednictwo finansowe lub biuro podroézy),
ktore chcg poszerzyé zakres swojej oferty
o produkty ubezpieczeniowe.

Wspodtpraca oparta na tym modelu oznacza
mozliwos¢ sprzedazy wszystkich rodzajow
polis znajdujacych sie w naszej ofercie. Od
Partnera nie wymagamy wytgcznosci i poma-
gamy w oznakowaniu lokalu dofinansowa-
niem w wysokosci 1,5 tys. zt.

Doradca

Propozycja dla aktywnych agentédw ubezpie-
czeniowych oraz osdb planujacych rozpoczac
kariere jako doradca.

W tym modelu Superpolisa zapewnia dostep
do nowoczesnej platformy informatycznej
i petnej oferty ubezpieczen. Nie wymagamy
posiadania wtasnego lokalu i nie oczekujemy
wytgcznosci - nasi doradcy samodzielnie
planuja swoje dziatania.



superpolisa

Dlaczego warto zostaé¢ naszym Partnerem?

,Dzieki bogatej ofercie szkoleniowej Superpolisy

. . . D 5t S li konat
wzmochitem swoje kompetencje i dostosowatem 0 wspoipracy z Slperpolisa przekona

. . . . . mnie przejrzysty i sprawny system rozliczen.
dziatania do sytuacji rynkowej i najnowszych preejrzysty 1 sp 4

. . . Prowizje naliczane s automatycznie
trendow. Chetnie korzystam z regularnie orga- J 2 Y

. , . . w momencie wystawiania polisy. Wszystko
nizowanych warsztatow, bo zdaje sobie sprawe 4 pofisy. 4

. . . . - . realizowane jest przez system, a ja nie
z tego, jak wazne jest ciggte uzupetnianie wiedzy.” J p 4 s

musze samodzielnie prowadzi¢ dokumen-
Roman Kowalski

) tacji. Dzieki temu oszczedzam czas.”
Doradca Klienta z Bydgoszczy

Agnieszka Figas
Doradca Klienta z Olsztyna

~Wybierajac Superpolise jako partnera ,Praca w systemie Superpolisy jest bardzo

w biznesie, otrzymatam petne wsparcie wygodna. W krotkim czasie przeprowadzam

w zakresie wyboru miejsca na prowadzenie analize potrzeb klienta i przedstawiam po-

dziatalnosci, a takze pomoc w aranzacji réwnanie ofert wielu towarzystw, z ktérego

lokalu, réwniez finansowa.” mozna wybrac¢ optymalny produkt. Dzieki

Anna Zyg systemowi moge sprawnie odpowiedzieé

Doradca Klienta z Bolestawca na pytania klienta, a on zyskuje pewnosc

rzetelnej obstugi.”

Izabela Sucharska

Doradca Klienta z Szamotut
W kazdej chwili moge liczy¢ na doradztwo

i wsparcie ekspertow marki. Cenie sobie to,
ze cyklicznie otrzymuje nowe materiaty
poradnikowe oraz marketingowe. Jedno-
czesnie nie jestem ograniczona wymogiem
wytacznosci.”

Marzena Wozniak
Doradca Klienta z Otawy




Komfort i satysfakcja klienta

W trakcie projektowania kazdej z placéwek
stawiamy przede wszystkim na wygode
klienta. Rozmowa z doradcag odbywa sie
W wyznaczonej strefie umozliwiajgcej
spokojne zapoznanie sie z oferta.

Zalezy nam na budowaniu relacji.
Zapraszamy klienta do specjalnie zapro-
jektowanego biurka, gdzie na monitorze,
wspolnie przeglagdamy zestawienie ofert.
W ten sposdb gwarantujemy uczciwosé
i przejrzystosc¢ zawieranej transakcji.

Miejsce dla oczekujgcych wyposazone jest
w kacik zabaw dla dzieci, dzieki czemu
wizyta w Superpolisie jest dla nich atrakcja.

Oddziat Superpolisy w- Warszawi_é'?

Klienci odwiedzajacy nasze pla-
cowki doceniajg jakos¢ obstugi
w komfortowych warunkach.

Ponad potowa z nich dokonuje
zakupu juz podczas pierwszej
wizyty w placéwce, a ponad
90% deklaruje, ze wrdéci do nas
w przysztosci.

Innowacyjny system

transakcyjno-rozliczeniowy

Wyrdznia nas stosowanie innowacyjnych
rozwigzan informatycznych. Korzystamy
z autorskiego systemu IT, ktdry eliminuje
podstawowe i czasochtonne czynnosci
zwigzane z prowadzeniem dziatalnosci.

Obstuga klienta - krok po kroku.
Intuicyjny system Superpolisa prowadzi
uzytkownika przez kazdy kolejny etap
obstugi. Narzedzie umozliwia prze-
prowadzenie analizy potrzeb klienta,
sprawne pordwnanie produktéw 30
towarzystw i zaoferowanie klientowi
ubezpieczenia, najlepiej dopasowanego
do jego potrzeb.

Wystawienie polisy w naszym systemie
oznacza automatyczne rozliczenie prowizji.
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superpolisa

Nasz system spetnia wszystkie
ustawowe wymogi, w tym zmiany
prawne wprowadzone w 2018 r.
(RODO i IDD).

Nasi Partnerzy obstuguja klientéw
w petni profesjonalnie i zgodnie
z obowigzujacym prawemw petni
z obowigzujacym prawem, a do
tego w dynamiczny i elastyczny
sposdb dostosowujemy sprzedaz
do biezacej sytuacji na rynku.



superpolisa

Wspdtpraca z Superpolisg - krok po kroku

Wybierasz
forme
| wspotpracy
- Franczyza
- Partner
- Doradca

My dbamy o formalnosci, rejestrujemy
Cie w towarzystwach ubezpieczeniowych,
obejmujemy ochrong OC multiagenta.

it

Obstugujesz
klienta

Wspdlnie z klientem uzupetniasz intuicyjnie -I- 2 H
woj biznes

skonstruowany formularz, ktory pozwala w kilka
chwil stworzy¢ pordwnanie szerokiej gamy

rozwija sie,

produktéw i dokona¢ wyboru najlepszego

ubezpieczenia.

00

a Ty zyskujesz

Decydujesz sie Otrzymujesz

, dostep do

na wspotprace . o
. Innowacyjnej

z Superpolisa platformy

Dzieki niej jestes

w stanie sprawnie

i skutecznie obstuzyd
kazdego klienta.
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Zawierasz umowe
ubezpieczenia

Klient otrzymuje polise i zyskuje
wybrang ochrone ubezpieczeniowa.
Podczas kazdej transakcji sprzedazy
Twoja prowizja automatycznie nalicza
i rozlicza sie.

11




Program dla Partnerdw Superpolisy

Dbajac o najwyzsze standardy i jakos¢,
Superpolisa inwestuje w rozwdj i szkolenia

wspotpracujgcych Partnerdw.
W ramach szkolenia , A1” nasi

Inwestujemy w naszych Partnerdw. SCIIUCR 47 C R TG RS SRS

materiaty szkoleniowe, 5 tygo-
dniowy cykl szkoleniowy on-line,

Autorski program szkoleniowy dla nowych
certyfikaty i pieczatki.

Partnerow , A1” to kompleksowa wiedza

w zakresie sprzedazy ubezpieczen oraz .

. . , . Kazdy z naszych Partneréw

egzaminy produktowe wiekszosci Towa- . e n ,

rzystw Ubezpieczeniowych, z ktérymi ICRAS WAERS CAEEXElr, [l
, . szkolen z dofinansowaniem

wspotpracujemy.

przez Superpolise nawet do
50% ceny.

Spotkania programu ,A1” odbywajg sie
regularnie co miesigc w Warszawie i trwaja
dwa dni.

2 dniowy program dla
Partneréw Superpolisy
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W ramach programu organizujemy
egzaminy 2z zakresu ubezpieczen
majatkowych i na zycie ponizszych

Towarzystw Ubezpieczeniowych: . .
Wszyscy uczestnicy szkolenia

majag mozliwosé¢ skorzystania

Egzaminy - ubezpieczenia na zycie z noclegu w hotelu w specjalnej

Axa Zycie wynegocjowanej przez Super-

Ergo Hestia Zycie -polise cenie 100 zt.

Generali Zycie

Openlife Cena noclegu zawiera w sobie
Prevoir $niadanie i kolacje.

PZU Zycie *

Uniga Zycie *

Warta Zycie

Egzaminy - ubezpieczenia majatkowe
Allianz

Axa Assistance
Axa Ubezpieczenia

Compensa
Ergo Hestia
Europ Assistance
Generali

HDI

InterPolska *
InterRisk
Leadenhall

Link4

MTU

Pocztowe TUW
Proama

pzU *

TUW TUW *

TUZ TUW *
Uniga
Warta
Wiener
YCD

* egzaminy organizowane
regionalnie
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Program dla Partnerdw Superpolisy

200/ dofinansowania 40(y dofinansowania O(y dofinansowania
O przez Superpolise O przez Superpolise 5 O przez Superpolise

Szkolenie trwa 0,5 dnia. Szkolenie trwa 1,5 dnia. Szkolenie trwa 2 dni.

Egzaminy i szkolenia Egzaminyiszkolenia Egzaminy i szkolenia

z ubezpieczen na zycie z ubezpieczen majat- z ubezpieczen na zycie
kowych. i majgtkowych.

Specjalna cena 100zt Specjalna cena 200zt Specjalna cena 300zt

w tym open bar kawowy w tym lunch i open w tym lunch, open bar
bar kawowy kawowy

- J N\ J
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Dotacz do zespotu Superpolisy!

Skontaktuj sie z naszym Dyrektorem Regionalnym,
zadzwon pod numer: 801 000 000
lub napisz na: wspolpraca@superpolisa.pl

Znajdz nas na Facebooku
facebook.com/superpolisa

superpolisa
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Superpolisa Ubezpieczenia Sp. z o.0.
ul. Domaniewska 39
02-672 Warszawa
NIP: 525-24-90-555
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